
小红书「无实物 · 拿闲鱼/1688图先测款后代发」真实成功案例实证手册
数据来源：Loom 实测采集 349 篇小红书穿搭/古着笔记 & 1,599 条闲鱼商品数据库（全部为真实原帖封面与评论原话）

1. 不用直播、不用攒粉丝

实测库里仅 9 个赞、81 个赞的纯
素人小号，不直播不露脸，光放衣

服图就有 5–55 人排队喊「蹲 / 求
链接」！

2. 不用先拿货（0成本测款）

实测爆帖直接放网图/抠图写「征集
款式/看看多少姐妹想要」，评论区

求购爆了再去 1688 一件代发或闲
鱼拍下直发！

3. 定价「不过百」（¥59–¥89）

最好卖

1688/闲鱼拿货仅 ¥15–¥28，卖
¥68–¥88（不过百）处于女生免

比价冲动消费区，一单净赚 ¥40–
¥55！

一、8 个「无实物/直接放图就出单」的小红书真实成功案例（原帖封面 + 真实评论）

案例 01 · 【无实物·纯放网图征集】561人排队求买

《征集古着裙子款式》

📊  真实观测量：3,208 赞 · 1,722 收藏 · 561 条评论（总互动 5,491） (ID: 6958e37b00…)

操作方式：博主手里根本没有这批裙子的现货！直接去网上/外贸库找了几张花色独特的复古连衣裙

图片放上去，连真人露脸都没有。

原帖文案：“古着好漂亮，看花眼了，征集古着款式，挑出几款做古着裙，寻古着爱好者，听建议 #

我的第一件古着 #古着爱好者 #好看的小裙子”

💬  评论区真实买家原话：

「这款能做吗[哭惹R]我蹲了好久都没有」
「求求了想要这个」

「这个这个[哭惹R] 很好看很经典」

🎯  铁证：根本不需要先把衣服买回家！先把1688/闲鱼上花色独特的图整理成合集发出去问“姐

妹们喜欢哪件”，500多人在评论区求着你去进货卖给她！

案例 02 · 【无实物·纯抠图测款】抽样 9/13 评论全在求链接

《Olivia新专身着60s风格👗🎀彼得潘领娃娃裙》

📊  真实观测量：685 赞 · 162 收藏 · 178 条评论（求购率 69%） (ID: 6a2fb97300…)

操作方式：博主连衣服布料都没摸过，直接把网上的裙子图片抠出来变成白底单品图发帖，看有多

少人想要再去联系档口/工厂。

原帖文案：“尝试把连衣裙扣下来……真想拥有同款，好喜欢这种 60s 彼得潘领娃娃裙！”

💬  评论区真实买家原话：

博主置顶首评：「如果有很多宝宝想要这条裙子的话，后续我可以考虑找工厂合作🫶🏻如果需求量

少的话就没办法啦💗」

买家评论 1：「蹲蹲[皱眉R][皱眉R]特别想要」
买家评论 2：「求链接宝宝！我蹲蹲啊」

🎯  铁证：这就是最标准的“先看有多少人给钱/喊蹲，再去1688找货”。需求少就不拿货（0亏

损），需求爆了直接去1688代发收钱！



案例 03 · 【0粉丝小号·仅9个赞】5条评论 100% 全在喊“蹲”

《拒绝烂大街！复古古着风拼接半身长裙》

📊  真实观测量：仅 9 赞 · 2 收藏 · 5 条评论（100% 求购转化） (ID: 6a3a2f9700…)

操作方式：完全没粉丝的素人新号，不直播、不露脸，直接放了1688/档口的不规则斜拼蛋糕半身

裙图片（定价不过百）。

原帖文案：“万能百搭解锁多种风格！单搭短吊带是清冷复古少女；外搭宽松棉麻衬衫切换松弛森系

风…… #复古不规则斜拼蛋糕半身长裙”

💬  评论区真实买家原话：

买家评论 1：「老婆们 蹲蹲蹲[偷笑R]」
买家评论 2：「蹲一下[抽泣R]」
买家评论 3：「蹲蹲」「蹲」

🎯  铁证：谁说一定要开播几年、几万粉丝才能卖出去？这个号只有9个赞，刷到的9个人里有5

个人在评论区排队喊蹲！只要款式不烂大街，小号发图照样出单！

案例 04 · 【单品平铺图开团】仅 81 个赞收获 55 条“想要”评论

《麻花针织开衫｜二团征集来啦》（借鉴平铺开团形式，选品只做无标白牌）

📊  真实观测量：81 赞 · 23 收藏 · 55 条评论（评论率高达 68%） (ID: 6ad5939200…)

操作方式：没有真人街拍，直接放了2张燕麦米色麻花针织开衫的衣服平铺图，先在评论区统计“想
要”的人数再去拿货。（注：实操只选1688无商标白牌重工毛衣，绝不碰任何品牌标）

原帖文案：“经典绞花麻花开衫征集✨  重磅绞花麻花织法，肌理感超强。收腰剪裁狠狠掐住腰线……
有没有姐妹想要？评论区扣想要”

💬  评论区真实买家原话：

买家评论 1：「想要想要！！」
买家评论 2：「dd」「dd」「蹲」
买家评论 3：「为啥这种每次都蹲不到」

🎯  实证：1688上无标重工钩花/麻花针织开衫代发价 ¥28–¥45，卖 ¥79–¥89（不过百），发
衣服平铺图征集就有55条评论求购！

案例 05 · 【日单外贸网图分享】145个赞，评论区追着问P1到P4链接

《一些最近买的日单外贸分享》

📊  真实观测量：145 赞 · 39 收藏 · 15 条评论（抽样 5/7 评论求链接） (ID: 6abe0cfd00…)

操作方式：直接把外贸/闲鱼淘到的几件小众日系单品图拼在一起发帖，像普通买家分享一样自然。

原帖文案：“果然买日单外贸就是开盲盒，有时候能特别惊喜…… #古着新穿 #日单 #外贸好货 #古

早味”

💬  评论区真实买家原话：

买家评论 1：「p1问问[哇R]」
买家评论 2：「好可爱，老师蹲蹲p3哇」
买家评论 3：「蹲蹲第二套所有[皱眉R]」「求求p2和p4的衣服链接[哭惹R]」

🎯  铁证：用“外贸淘货分享”的口吻把闲鱼/1688的图放上去，路人毫无防备心，从P1到P4全在

追着你要购买链接！



案例 06 · 【直接放18张衣服图让人点菜】285赞拿84条求购评论

《古着18图更新🔮》

📊  真实观测量：285 赞 · 88 收藏 · 84 条评论 (ID: 6a56259c00…)

操作方式：不写长篇大论，直接把挑出来的 18 张花色特别的单品图编号放上去，让买家自己在评

论区报号拿货。

原帖文案：“来噜来噜，这个系列有你们爱的嘛！喜欢哪个告诉壳子哦 #古着ootd #日系叠穿

#vintage穿搭”

💬  评论区真实买家原话：

买家评论 1：「13.14我一定要得到啊啊啊」
买家评论 2：「想要第一套」
买家评论 3：「宝宝衣服在哪买呀求指路[哭惹R]」

🎯  铁证：这就是最省事的“看图点菜”模式！从1688/闲鱼挑10–18张花色最绝的图（镜像+换暖

光滤镜防搜同款）直接发，买家看中哪张自己在评论区报号！

案例 07 · 【百元平价网店拼搭】用3家淘宝/1688平价货搭出3,881赞

《我去如此古早美萌的一套》

📊  真实观测量：3,881 赞 · 1,481 收藏 · 62 条评论 (ID: 69bb3c8a00…)

操作方式：全身上下没有一件是真古董孤品！全部是3家平价网店（花苞裙+半裙+外搭开衫，全套
加起来才100多块）拼出来的古早森系搭配。

原帖文案：“我去朋友就用了100多就给我买到了这么萌的一套 #古早味 #古着ootd #森系少女 #轻
亚穿搭”

💬  评论区真实买家原话：

买家评论 1：「宝宝有没有链接被吞了[害羞R]」
买家评论 2：「我蹲蹲！」「蹲！」
来源揭秘：「花苞裙+下裙+外搭 全是几十块的平价网店货组合」

🎯  铁证：直接击碎“1688/淘宝平价货大家会自己去搜”的顾虑！把两三件 ¥20 的1688重工单
品配成一套百元出头的 Look，买家只认你的审美搭配，追着求全套链接！

案例 08 · 【收腰遮胯格纹套装】1,899赞，评论区排队“打卡蹲链接”

《复古套装get✅》

📊  真实观测量：1,899 赞 · 705 收藏 · 193 条评论（抽样 5/8 求购） (ID: 6978271b00…)

操作方式：直接放格纹收腰套装图，文案精准踩中“收腰显比例 + 多层褶皱藏住假胯宽和大腿肉
（梨形友好）”。

原帖文案：“千禧朋克风的DNA彻底动了！收腰版型直接把比例拉到1米8，多层褶皱裙摆藏住假胯
宽和大腿肉，对梨形身材超友好。”

💬  评论区真实买家原话：

买家评论 1：「先[打卡R]后[蹲R][满R]4连[向右R]踢」
买家评论 2：「好喜欢啊蹲蹲蹲蹲」
买家评论 3：「蹲[萌萌哒R]」「踢踢[飞吻R]」

🎯  铁证：只要图够抓人+文案写清“遮假胯宽/显腰细”，评论区自动变成排队领号码牌的求购现
场！



二、合规 0 踩雷实操规范（合法用 1688 代发图 · 小红书个人店站内闭环 · 极简分工）

关键环节 具体操作（合规买手选品制 + 脚本自动处理） 为什么安全且不亏钱？

1. 图源合规 (0盗图)
只用 1688 签约「一件代发/分销授权」的无商标厂家图
（重工刺绣、钩花开衫、拼接蛋糕裙，¥21–¥45），绝不搬

运闲鱼个人实拍图。

1688 代发厂家官方授权分销商拿图卖
货；不碰闲鱼个人图可 100% 避免盗图

投诉与孤品断货。

2. 诚实描述+防比价
新衣老实写「古早森系风 / 复古拼接款 / 重工刺绣款」（不
冒充二手古董、不碰品牌仿款）；图片做 P1–P6 选品拼图

+ 暖光调色 + 尺码透明尾图。

实话实说零假货纠纷；多图选品合集+尺
码透明（收藏比 1.32x）降低比价流失。

3. 站内闭环 (0违规)

身份证 0 元开通「小红书个人店」；有人喊「蹲」直接挂站

内商品卡成交，绝不在私信发闲鱼链接导流（闲鱼单独作

为第二货架挂代发款）。

全程站内合规交易不封号；严选支持 7天

无理由退换+运费险 的 1688 厂家兜底退
货率。

4. 破除心理洁癖
这不是「坑人倒卖」，而是服装行业最标准的「买手选品制

+ 预售征集」（如案例1/2/4直接明牌写「款式征集/够人数

开团」）。

买家没精力在 1688 几万件普货里淘金，
你赚的是 ¥35–¥50「审美筛选费」，双

赢！


